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« Dé notre paruenariat
ave. e o5t une prionte

« Chez Charvet |ndustries, nous avons une vraie stratégie africaine »
assure Saida Choug, responsable export de cete Pme spécialiste de
Iaffichage électronique. « Le Maghreb et les pays d'Afrique franco-
phone représentent un gros potentiel pour NOUS. Ces pays s'intéres-
sent énormément & Iaffichage électronique. panneaux de gestion de
files d'attente, journaux jumineux, horloges, les besoins sont multiples.
Nous recevons des demandes tous les jours. Développer nos ventes
sur cette région représente par |a méme occasion, 12 construction
d'un partenariat durable et efficace » poursuit S. Choug. « || est impé-
ratif pour nous de satisfaire lademande africaine etde répondre a leurs
attentes en termes de formations commerciales et techniques.
Drailleurs, nos revendeurs au Cameroun, au Burkina Faso, au Gabon,
et en Tanzani font régulierement appel a notre expertise ».

Aterme, notre projet est de leur offrir des contrats dexclusivité comme
nous I'avons fait avec a société DHI a Dakar qui est devenue notre
représentant exclusif pour le sénégal, le Mali et |a Mauritanie. Nous
souhaitons dupliquer ce modgle au Cameroun, au Gabon et au Burki-
na Faso, ce qui nous permettrait de couvrir une plus large partie de
I'Afrique. Allier nos compétences, Nos cultures et nos savoir-faire per-
met une collaboration fructueuse entre nos pays, créant également de
solides liens d amities ».
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